	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	ПРИПРЕМА ПРОДАВНИЦЕ ЗА РАД

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 16

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.
- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских односа у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући самостални рад у области трговине.


	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, економика трговине, математике и  развијена вјештина комуницирања. .



	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Послови припреме продавнице за рад посредно везани за робу
2. Контрола залиха
3. Снабдјевање радног мјеста продавца робом
4. Распоређивање робе на радном мјесту продавца


	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Послови припреме продавнице за рад посредно везани за робу
Ученик ће бити способан да:

- идентификује послове из ове групе
- објасни значај ових послова
- самостално обави послове припреме средстава за 

   рад, алата и прибора за рад

- провјери достатност робе у продајном простору

- спроводи мјере опште и личне заштите 

- води рачуна о личној хигијени и хигијени радног 

  простора

2. Контрола залиха
Ученик ће бити способан да:

-уочи значај контроле залиха
- схвати улогу која припада продавцу при контроли 

   залиха
- обави контролу количине робе

- контролише асортиман залиха

- контролише количину робе по продајним цијенама
- идентификује средства и начине контроле залиха
3. Снабдјевање радног мјеста продавца робом
Ученик ће бити способан да:

- схвати значај послова снабдјевања радног мјеста 
   продавца робом

- препозна начине снабдјевања радног мјеаста робом

- израчуна коефицијент обрта залиха

- израчуна вријеме обрта залиха

4. Распоређивање робе на радном мјесту продавца

Ученик ће бити способан да:

- уочи значај ових послова у продавници
- самостално врши распоређивање робе на свом

  радном мјесту

- самостално и правилно излаже робу на свом 

  радном мјету
- означи мјеста изложене робе

	1. Ученик се са свим овим пословима упознаје
на лицу мјеста, у продајном објекту.

Продајно особље демонстрира ове послове

 један по један и помаже ученику да их 
постепено и успјешно савлада..
Ученик треба да обавља ове послове сваки 

пут када је на пракси.

2. Вршећи свакодневно послове контроле 
залиха, особље продавнице уводи ученике у 

тај важан посао. 

Ученик прво треба да схвати зашто је важна 

редовна контрола залиха  и да постепено, 

временом стекне рутину у извршавању овог 

посла.
Ученик треба да обавља ове послове сваки 

пут када је на пракси.

3. Ученик треба да уочи вријеме и мјеста  на 

којима се ови послови извршавају
Наставник практичне наставе показује 

ученику начин израчунавања коефицијената 

обрта залиха и времена обрта залиха.

Добивени резултати се морају протумачити 

тако да ученик схвати важност повећања 

коефицијента обрта залиха и смањења 

времена обрта залиха.
4. Наставник пректичне наставе је дужан да 
објасни ученицима начела правилног 
распоређивања робе. Дужност наставника је 

такође да ученицима демонстрира методе 

излагања робе. Такође он треба да упозна 

ученике са начинима и средствима за 

означавање мјеста на којем је роба изложена.
Ученик треба да обавља ове послове сваки 

пут када је на пракси.



	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе- трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	Према Правилнику Министарства просвјете
 


	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	АРАНЖИРАЊЕ И ДЕКОРАЦИЈА У ПШРОДАВНИЦИ

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 17

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских односа у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући самостални рад у области трговине.



	

	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање,  хигијене као и вјештина, спретност,  и креативност у умјетничком обликовању.


	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Аранжирање и декорација излога продавнице. 

2. Аранжирање ентеријера продавнице

3. Витрина

4. Средства за аранжирање и декорацију. 


	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Аранжирање и декорација излога продавнице.
Ученик ће бити способан да:

- уочи разлику између послова аранжирања и 
  декорације у продавници

- уочи значај ових послова за пословање продавнице

- идентификује средства за аранжирање и декорацију 

  излога

- самостално врши парцијално аранжирање и 

   декорацију излога

- одреди вријеме измјене робе у излогу

2. Аранжирање ентеријера продавнице

Ученик ће бити способан да:
- одреди елементе који су предмет аранжирања у 
  продавници

 - одабере врсту средставља коју ће користити за 

   аранжирање ентеријера продавнице

- уочи важност освјетљења у продавници

3. Витрина
Ученик ће бити способан да:
- објасни улогу и значај витрине у продавници

- идентификује различите врсте витрина у       
  продавници

- самостално аранжира витрину која се налази у 

   продавници у којој обавља праксу
4. Средства за аранжирање и декорацију. 

Ученик ће бити способан да:
- идентификује различита средства која се користе за 
   аранжирање и декорацију екстеријера и ентеријера 
   продавнице 

 - одабере одговбарајуће декоративно средству у 

   складу са врстом робе   

- правилно опдабере освјетљење у продавници и 

   излогу


	1.  Наставник упознаје ученика сазначајем  и 

улогом послова аранжирања и декорације 

који они имају у укупном пословању 

продавнице (екстеријера и ентеријера).

Ученик се у продавници у којој обавља 

практичну наставу упознаје са различитим 

средствима која се користе при аранжирању и 

декорацији излога. Уз помоћ стручног лица

ученик се постепено обучава за самостално

аранжирање и декорацију излога. 

2. Ученика упознати са типом аранжирања 

продавнице у складу са врстом продавнице и 

врстом робе која се у њој продаје.

Истаћи какву општу слику продавница жели
да постигне овим путем. Нагласити и значај 
одржавања хигијене и уредности цјелокупног 

простора продавнице.
3. Аранжер или продавац  упознају ученика са
 витрином у продавници. Ученик се 
оспособљава да пажљиво, рацијонално и 

естетски лијепо аранжира витрину која му 

стоји на располагању.

4. Ученику скренути пажњу на већи број 

средстава и декоративних елемената који се 

могу користитио за аранжирање и декорацију

екстеријера и ентеријера продавнице

Посебну пажњу обратити на важност, врсту 

и распоред освјетљења екстеријера и 

ентеријера продавнице
..

	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе- трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	Према Правилнику Министарства просвјете



	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	НАБАВКА РОБЕ

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 18

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских односа у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући самостални рад у области трговине.



	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, српски језик (вјештина комуникације), и математике.



	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Залихе робе

2. Извори набавке робе

3. Уговарање купопродаје

4. Документи за набавку робе



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Залихе робе
Ученик ће бити способан да:
- дефинише појам залиха робе

- препозна врсте залиха

- одреди нормативе оптималних залиха за неке врсте 

  робе

- препозна сигналне залихе

- самостално врши контролу залиха одређених врста

  робе

2. Извори набавке робе 

Ученик ће бити способан да:

- дефинише циљ снабдјевања продавнице робом
- испостави требовање за робу

- обави предиспонирање робе

- набави робу од добављача

- набави робу путем каталога, узорака, проспеката и

  цјеновника

3. Уговарање купопродаје
Ученик ће бити способан да:
- прати предуговарање купопродаје (понуде продавца, 

  упити купаца исл.)

- састави закључницу - купопродајни уговор

- прати реализацију купопродајног уговора (испорука   
  робе, пријем робе, плаћање робе)

4. Документи за набавку робе
Ученик ће бити способан да:

- испостави требовање складишту за робу

- испостави налог за предиспонирање робе другој 

  продавници

- испостави поруџбеницу добављачу


	1. Провести ученика кроз продајни и 

складишни простор продавнице и упознати га 

са различитим врстама и величинама залиха.

Ученик треба да схвати значај држања залиха.

Постепено увести ученика у технику

праћења залиха, нпр почети са простим 

пребројавањем залиха, преко контроле залиха 

АВС техноком, па до контроле излаза робе 
путем касе, 

2. Помоћи ученику да одабере и обави

 одговарајући начин снабдјевања робом у 

заависности од потреба потрошача, стања на 

тржишту набавке и стања залиха у 

продавници. 

3. Користећи теоријска знања која је стекао из 

трговачког пословања, ученик уз помоћ 

пословође продавнице у којој обавља праксу 

прати ток и сам учествује у поступку 

склапања и реализације купопродајног 

уговора.

4. Дати инструкције у вези са начином како се 

и када користе поједини документи за 

наручивање робе. Помоћи ученику да попуни 

сваки од поменутих докумената.

	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе- трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	Према Правилнику Министарства просвјете



	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	ТЕХНИКЕ ПРЕУЗИМАЊА РОБЕ

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 19

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских односа у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући самостални рад у области трговине.

	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, српски језик и математика.  



	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Начин преузимања робе

2. Фазе преузимања робе

3. Документи за преузимањ робе



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Начин преузимања робе
Ученик ће бити способан да:
- преузме робу из складишта трговинског предузећа
- преузме робу од превозника

- прерузме робу од добављача

2. Фазе преузимања робе
Ученик ће бити способан да:

- прати пријем робне документације
- прати пријем робе по квантитету

- прати пријем робе по квалитету

3. Документи за преузимањ робе
Ученик ће бити способан да:

- протумачи превозна документа (товарни лист)
- протумачи спецификацију робе (консигнација)
- објасни важност пријемнице
- састави комисијски записник о пријему робе
	1. Ученик присуствује преузимању робе која 

је стигла из складишта трговинског предузеће

на основу требовања. 
Ученик се упознаје са техником преузимања 

робе од жељезничког превозника на основу 

авиза откупа товарног листа.
Ученик присуствује преузимању робе са 

складишта добављача.

2. Ученик присуствује пријему робе по 

фазама. У првој фази показати ученику како 

се врши упоређивање наруџбенице и 

доставнице. Показати како се врши 
упоређивање стварног стања и оне количине 

робе која пише на робним документима

Пореди се и стварни квалитет робе са 

назначеним квалитетом робе у робним 

документима.
3. Ученика упознати са документима који 
прате робу на њеном путу од добављача до 
купца. Ученик учествује у пријему робе и 

идентификује ситуације у којима се саставља 

комисијски записник. Дати инструкције 

ученику о начину и форми писања 

комисијског записника.

 

	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе- трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	Према Правилнику Министарства просвјете



	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	КАЛКУЛАЦИЈЕ ЦИЈЕНЕ РОБЕ

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 20

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских односа у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући самостални рад у области трговине.



	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, економика трговине и математика.


	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Појам цијена и калкулација цијена
2. Калкулација набавне цијене робе

3. Разлика у цијени

4. Калкулација продајне цијене


	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Појам цијена и калкулација цијена
Ученик ће бити способан да:

- дефинише појам цијена трговачке робе

- дефинише појам калкулација

- идентификује различите методе калкулација

- идентификује различите врсте трошкова у трговими

2. Калкулација набавне цијене робе
Ученик ће бити способан да:
- дефинише појам набавне цијене

- изради калкулацију набавне цијене неке врсте робе

- идентификује зависне трошкове набавке

3. Разлика у цијени

Ученик ће бити способан да:
- дефинише појам рабата
- дефинише појам марже

- израчуна вриједност марже на набавну цијену

- израчуна рабат

4. Калкулација продајне цијене
Ученик ће бити способан да:
-дефинише појам продајне цијене
- израчуна продајну цијену робе по комаду у систему 

  маржр

- обрачуина ПДВ

- израчуна продајну цијену робе у систему рабата.


	1. Наставник практичне наставе упознаје 

ученике са појмом цијена и њихових 

калкулација. Ученик се такође мора упознати

са врстама и мјестима настанка трошкова у трговини, а који су битни за резултате пословања.

2. На конкретном примјеру неке врсте робе показати калкулацију њене набавне цијене.

Након тога, ученик самостално идентификује потребне елементе и врши израчунавање набавне цијене.

3. Ученик приступа овој јединици са одређеним предзнањем. 
Начин израчунавања марже се демонстрира на конкретном примјеру обрачуна марже неке врсте робе у продавници у којој ученик обавља праксу.

4. На конкретном примјеру калкулације продајне цијене ученик  се уводи у технику обрачуна пореза на промет и саме продајне цијене.

Ученик се упознаје са категоријом «фабричких цијена» при формирању продајне цијене у систему рабата.


	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе- трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	-
Према Правилнику Министарства просвјете



	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	СРЕДСТВА  ПЛАЋАЊА  РОБЕ

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 21

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских односа у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући самостални рад у области трговине.

	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, математика рачуноводство


	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Плаћање готовином

2. Плаћање кредитом

3. Безготовинсака средства плаћања- кредитна картица
4. Безготовинсака средства плаћања- чек, мјеница, поклон-бон



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Плаћање готовином
Ученик ће бити способан да:
- правилно измјери одређену количину робе (тежону, 
  дужину, површину, запремину и сл.)

- обрачуна износ за купљену робу

- изда одговарајући писани документ о обрачуну 

  новчаног износа за продату робу

- наплати новчани износ за продату робу

2. Плаћање кредитом
Ученик ће бити способан да:

- објасни значај кредита у робноновчаној размјени
- наброји неке врсте кредита

- препозна документацију потребну за реализацију

  кредита

3. Безготовинсака средства плаћања -кредитна картица
Ученик ће бити способан да:
- објасни улогу и значај кредитне картице као 

  средства плаћања

- изврши наплату продате робе кредитном картицом

- изда рачун о продаји робе власнику картице

- уради спецификацију образаца о продатој роби и 

  прослиједи их на фактурисање

4. Безготовинсака средства плаћања -чек, мјеница, поклон-бон 

-Ученик ће бити способан да:

- дефинише и разликује чек, мјеницу, поклон-бон

- објасни њихову функцију у платном промету

- попуни образац чека и мјенице

	1. Упознати ученике са потребом да се ови 
послови обављају тачно, вјешто и културно. 

Ученици се постепено упознају са појединим 

фазама рада пратећи искусне продавце.

2. Лице које води реферат кредита у 

 продавници упознаје ученика са потребним 

елементима у вези са продајом робе на 

кредит. 

Ученику се показује сва потребна 

документација и упознаје се са начином 

попуњавања те документације везане за 

реализацију кредита у дотичној продавници.
3. Благајник демонстрира ученику поступак 
рада са кредитним картицама -њено 

очитавање, издавање рачуна и његово 

потписибвање од стране купца, провјера 

потписа),  као и ажурирање образаца по кредитним картицама на крају радног дана. 
4. Овласштено лице упућено у рад са поменутим безготовинским средствима плаћања треба да ученику да основна објашњења у вези са њима и да упути ученика у начин попуњавања и ажурирања образаца за сваки од ових средстава плаћања.


	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе - трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	Према Правилнику Министарства просвјете



	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	БЛАГАЈНИЧКО ПОСЛОВАЊЕ

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 22

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских однноса у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући сдамостални рад у области трговине.



	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, математике, рачуноводстава.


	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Поступак наплате

2. Контрола дневног пазара

3. Вођење књиге дневног пазара

4. Поступак уплате дневног пазара



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Поступак наплате
Учени ће бити способан да:
- изврши обрачун новчаног износа за продату робу
- наплати продату робу различитим средствима 

  плаћања

- изда одговарајући документ о наплати робе

2. Вођење књиге дневног пазара
Учени ће бити способан да:

- евидентира наплаћене износе за продату робу
  према издатим рачуниома, посебно за готовинска а   
  посебно за безготовинска средства плаћања
3. Контрола дневног пазара
Учени ће бити способан да:
- изврши контролу наплаћене готовине
- изврши контролу безготовинских средстава плаћања

- обрачуна укупан износ дневног пазара

- упореди књиговодствено стање из благајничког

  дневника са стањем у благајни

. 
4. Поступак уплате дневног пазара
Учени ће бити способан да:

- попуни чековну уплатницу за полог пазара на банку
- попуни спецификацију новца ако се дневни пазар 

  полаже у главну благајну


	1. Пружити помоћ ученику да овлада 

техником тачног и вјештог обрачуна и 

наплате износа за продату ронбу.

Показати различите врсте писане 

документације која се издаје као доказ 

о наплаћеном износу за продану робу.

Обучити ученика да самостално исписује те

документе (рачуне).

2. Ученик се упознаје са изгледом и начином 

вођења благајничког дневника. 

Ученику скренути пажњу на потребу тачног и

ажурног вођења дневника благајне.

3. За овај дио посла ученику ће бити потребно

нешто математике, прецизност и ажурност.

Ученик мора да схвати важност овог посла и 

одговорност коју има лице које ради обрачун 

благајне. .

4. Ученик се упознаје са разликом у начину 

полагања  дневног пазара.

У овом случају дневни пазар се директно 

уплаћује на рачук продавнице у банци. 

У случајун трговачког предузећа гдје постоји

више благајни врши се полагање пазара тих 

појединих благајни (продавница) у главну 
благајну.

.

	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе - трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	Према Правилнику Министарства просвјете


	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	ИНВЕНТАРИСАЊЕ

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 23

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских односа у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући самостални рад у области трговине.



	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, математика, рачуноводство.


	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Значај инвентарисања

2. Врсте инвентарисања

3. Фазе инвентарисања

4. Извјештај о резултатима инвентарисања



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Значај инвентарисања
Ученик ће бити способан да:

-дефинише појам инвентарисања

- објасни значај инвентарисања
- одреди вријеме за попис имовине продавнице (робе,
  средстава и извора средстава)

2. Врсте инвентарисања
Ученик ће бити способан да:

- препозна редовно инвентарисање
- препозна ванредно инвентарисање

- разликује потпуно и непотпуно инвентарисање

3. Фазе инвентарисања
Ученик ће бити способан да:

- припреми робу за попис
- учествује у формирању пописне комисије

- припреми пописне листе

- врши унос података у инвентурне листе

4. Извјештај о резултатима инвентарисања
Ученик ће бити способан да:

- утврди стварно стање робе у продавници
- израчуна вриједност робе на стању

- упореди претходно књиговодствено стање са 
  стварним стањем робе
- састави писмени извјештај о попису робе

- протумачи резултате инвентурисања (вишак/мањак)
- прокњижи вишак односно мањак утврђен пописом
	1. У поступку инвентарисања ученик с као посматрач упознаје са значајем нвентарисања за трговину. 

2. Кроз примјере у пракси ученик се упознаје са законски прописаним роковима и ситуацијама за примјену различитих врста инвентарисања. 

3. Ученик учествује у свим овим пословима 

као члан пописне комисије. Непосредно се ангажује у бројању и уносу података о роби у пописну листу.

4. Искусни старији чланови пописне комусије помажу ученику да прати утврђивање стварног стања робе и његовог поређења са стањем на роби из претходног пописа који се води као књиговодствено стање.
На основу примјера једног готовог извјештаја о попису робе, ученик саставља властити извјештај уз помоћ осталих чланова пописне комисије.



	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе - трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	Према Правилнику Министарства просвјете 


	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	ЕВИДЕНЦИЈА У ПРОДАВНИЦИ

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 24

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских однноса у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући сдамостални рад у области трговине.



	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, математика и рачуноаводство.


	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Појам и значај евиденције у продавници
2. Врсте евиденција

3. Вођење трговачке књиге



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Појам и значај евиденције
Ученик ће бити способан да:
- објасни појам евиденције у продавници
- објасни радње везане за евиденције (биљежење, 

  сређивање и приказивање података)

- објасни значај евиденције

2. Врсте евиденција
Ученик ће бити способан да:

- разликује неке од најважнијих евиденција у 
  продавници робе, амбалаже, добављача, рекламације 

  купаца, продаји, итд.)
3. Вођење трговачке књиге
Ученик ће бити способан да:

- објасни појам трговачке књиге
- схвати значај вођења трговачке књиге

- књижи улаз и излаз робе, као и стања по попису 
  робе у трговачку књигу  продавнице на мало

- закључи трговачку књигу и пренесе салдо у слиједећу пословну годину
	1. Особље продавнице у којој ученик обавља 

праксу упознаје ученика са појмом евиденције

у продавници и са њеним значајем . 

Користити различите готове евиденционе 

листе и извјештаје о евиденцијама. Ученика 

упознати са органима и службама којима се 

достављају извјештаји о евиденцији.
2. Овлаштена лица у продавници задужена за 

поједине врсте евиденција упознају ученика 

са конкретним радњама прикупљања података 

њиховим сређивању и презентацији.

3. Лице које води трговачкују књигу 

продавнице у којој ученик обавља праксу 

упознаје ученика са изгледом и начином 

вођења трговачке књиге. Ученику скренути 
пажњу на тачност, хронологију и ажурност 
вођења трговачке књиге.
Нарочито обратити пажњу на тачност преноса салда у нову трговачку књигу.



	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе- трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	Према Правилнику Министарства просвјете 


	СТРУКА (назив):
	ЕКОНОМИЈА-ПРАВО-ТРГОВИНА

	Занимање (назив):
	ТРГОВАЦ

	Предмет (назив):
	ПРАКТИЧНА НАСТАВА

	Опис (предмета):
	Практични рад у продајном објекту ван школе

	Модул (наслов):
	ТРГОВАЧКА ПОСЛОВНА КОРЕСПОДЕНЦИЈА

	Датум:
	 
	Шифра:
	 
	Редни број:
	 25

	Сврха  

	- Оспособљава ученике за стручно, брзо и спретно обављање свих послова и радних задатака у   продавници.

- Омогућава ученицима да у пракси примјене стечена теоријска знања.

- Развија позитиван став ученика према раду.

- Развијање културе чувања средстава за рад, међуљудских однноса у колективу и позитивног става према купцима.

- Оспособљавање ученика за будући сдамостални рад у области трговине.



	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро теоретско предзнање из предмета трговачко пословање, српски језики комуникације, знање и вјештина .рада на рачунару.


	Циљеви

	Стицање потребних практичних знања и вјештина, радне културе, радних навика и радне дисциплине потребне за обављање послова и радних задатака трговца.


	Јединице

	1. Појам и значај пословне коресподенције

2. Пословно писмо

3. Пословни обрасци

4. Креирање понуде потрошачима



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1. Појам и значај пословне коресподенције
Ученик ће бити способан да.
- објасни улогу и значај пословне коресподенције

   у продавници
- наведе облике пословног комуницирања

- користи различита средства пословног 

  комуницирања (телефон, факс, компјутер исл.)

2. Пословно писмо
Ученик ће бити способан да.
- идентификује основне елементе пословног писма
- креира пословно писмо
- да користи различите форме пословног писма

  (слободна форма, образац)
3. Пословни обрасци
Ученик ће бити способан да.

- попуни различите обрасце (требовање, наруџбеницу
   отпремницу исл)

- да користећи рачунар креира обрасце по потреби
4. Креирање понуде потрошачима
Ученик ће бити способан да.

- идентификује појам понуде робе и услуге купцу 
- креира специфичну понуду купцу

  (врста робе, начин и услови плаћања, допунске 

  услуге)

- креира једноставну рекламну поруку


	1. Ученицима треба показати примјере пословног писма и различитих образаца који се користе за пословно комуницирање.
Обучити уеника да се правило служи телефоном, факсом те да да користи компјутер за слање и примање електронске поште 

2. Као примјер за вјежбу могу послужити различита пословна писма која су добивена од пословних партнера и она којапостоје у евиденцији продавнице.

Ученик самостално треба да креира једно хипотетско пословно писмо,  користећи све елементе иодређену форму пословног писма.
3. Уз помоћ лица које у продавници обавља 

Послове пословне коресподенције и уз мало знања рада на рачунару ученик се оспособљава за ове послове 

4. Уз помоћ наставника практичне наставе 

и лица које то ради у продавници ученик се оспособљава за маштовито и ефектно креирање понуде купцима.

	Интеграција

	Модул се интегрише у предмет стручно-теоријске наставе- трговачко пословање и конкретни продајни објекат.



	Извори

	- Продајни објекат

- Стручно продајно особље

- Уџбеник трговинског пословања, приручници и сл.

- Наставник практичне наставе



	Оцјењивање

	- Према Правилнику Министарства просвјете 


