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	Сврха 

	Постепено увођење ученика/ица у практичан рад у адекватној продавници у којој ће примјенити стечена знања из стручних предмета и сагледати начин практичне реализације теоријског знања.

	Специјални захтјеви / Предуслови

	Добро познавање теорије, нарочито из предмета трговинско пословање, економике трговине, математике, српског језика (култура изражавања), познавање робе.

	Циљеви

	Да се ученик/ица нађе у аутентичном окружењу, (простора и људи у продавници).

Да у аутентичним ситуацијама доживи и примјени стечена теоријска знања.

Да кроз практичан рад постане дио ситација и на основу практичног искуства стеченог током обављања праксе у сваком моменту реагује на оговарајући начин ненарушавајући углед продавнице, личности трговца/трговкиње и школе у којој се теоријски обучава за занимање продавац/трговац/трговачки техничар.



	Јединице

	1.Самоизборни начин продаје робе

2.Продаја робе у трговинским центрима

3.Остали облици продаје робе

4.Узорци, каталози, проспекти  као средство продаје робе  



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	      

       1.Продаја робе у самоизбору

Ученик/ица ће бити способан/на да:


Сагледа основне карактеристике продаје робе у самоизбору.

Да самостално повуче разлику између класичног облика продаје и продаје путем самоизбора.

1Да уочи положај и улогу продавца/продавачице у овом облику продаје робе

Да уочи положај и однос купца и продавца у овом облику продаје. 
      2.Продаја робе у трговинским центрима

Ученик/ица ће бити способан/на да:

Посјетом  и евентуалним директним учешћем у активностима продаје робе у трговинском центру схвати опште карактеристике продаје робе у овом облику продаје робе. 

Посјетом једом продајном објекту овог типа  сагледа начин организације и функционисања овог облика продаје (ако их нема у нашем граду организовати једнодневну посјету).

     3. Остали облици продаје робе

Ученик/ица ће бити способан/на да:

  Се активно укључи у друге облике продаје робе које се налазе на теритерији општине гдје се изводи практична настава. 
Да уочи сличности и разлике "стандардних облика продаје" и нпр.: комисионе, лизинга, слободним царинским продавницама, консигнацији и сл.

 4.  Узорци, каталози, проспекти као средство продаје робе

Ученик/ица ће бити способан/на да:

 Анализирајући оргиналне каталоге, проспекте и узорке схвати сву озбиљност којом се мора прићи стварању ових средстава и њихову улогу у продаји робе, као и пропагандног материјала који треба да буде на "дохват руке" купцима  при посјети продајног објекта. 

 


	
1. Наставник/ица ће личним примјером и директним укључивањем ученика/ица допринијети да ученик/ица схвати суштину и карактеристике овог облика продаје.

 Укључивањем ученика/ица директно у самоизборни облик продаје допринијеће да ученик/ица што лакше схвати разлике које карактеришу продају робе у класичним продавницама и самоизбору.

 Настојаће да ученик/ица кроз конкретно ангажовање схвати  улогу и прихвати све активности продавца у овом облику продаје робе.

Непосредним ангажовањем ученика/ица у чину продаје даће допринос да ученик/ица схвати његов/њен однос  према купцу и активности које произилазе из оваквог облика продаје.

2.Наставник/ица ће личним ангажовањем и анимирањем ученика/ица провести кроз активности које су карактеристичне за трговински центар.

 Ако у мјесту извођења практичне наставе нема трговинског центра ангажоваће се на организацији и извођењу посјете једном трговинском центру у најближој околини.

 3. Наставник/ица ће благовремено прибавити потребне информације  о осталим облицима продаје који су заступљени на подручју гдје се обавља практична настава и упутити ученике/ице да обављају практичну наставу у трајању једног модула или мање у неком од ових облика продаје робе.

 По завршетку ове праксе подијелиће задатке ученицима/цама да у виду семинарских радова опишу своја запажања, уоче сличности и разлике у посматраним облицима продаје робе.

4. Личним ангажовањем и подјелом конкретних задатака захтијеваће од ученика/ица да прикупе разне каталоге, проспекте и узорке и сличне материјале који имају функцију рекламе у продаји робе и задужиће групу да путем Порт-фолиа припреме, презентирању прикупљени материјал и документују и објасне њихову улогу у продаји робе.


	Интеграција

	
Модул се интегрише у конкретан продајни објекат.

Модул се интегрише у предмете стручно-теоријске наставе.



	Извори

	Неопхода средства и извори су:

Продајни објекат - продавница

Стручно особље продавнице

Наставник/ица практичне наставе

Стручно-теоријска литература предвиђена наставним планом и програмом.
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