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	Сврха 

	
Постепено увођење ученика/ица у практичан рад у адекватној продавници у којој ће примјенити стечена знања из стручних предмета и сагледати начин практичне реализације теоријског знања.


	Специјални захтјеви / Предуслови

	
Добро познавање теорије, нарочито из предмета трговинско пословање, економике трговине, математике, српског језика (култура изражавања), познавање робе.


	Циљеви

	
Да се ученик/ица нађе у аутентичном окружењу, (простора и људи у продавници).

Да у аутентичним ситуацијама доживи и примјени стечена теоријска знања.

Да кроз практичан рад постане дио ситација и на основу практичног искуства стеченог током обављања праксе у сваком моменту реагује на оговарајући начин ненарушавајући углед продавнице, личности трговца/трговкиње и школе у којој се теоријски обучава за занимање трговац.




	Јединице

	
1.Организација малопродајног објекта - појам

2.Продавница

3.Класична продавница

4.Самоуслуга  



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	1.Организација малопродајног објекта

Ученик/ица ће бити способан/на да:

 Уочи на практичном примјеру свога рада у одабраној продавници како је извршена организација послова - функционисања свих дијелова продавнице - да би они функционисали као складна цјелина која има свој циљ и сврху.

 Да на основу практичне активности у одабраној продавници  и посетама продавницама у окружењу сагледа опште карактеристике, сличности и разлике продавнице у којој обавља праксу и осталих продавница које је посетио/ла.

2.Продавница

Ученик/ица ће бити способан/на да:

 Сходно стеченом знању из стручних предмета схвати појам продавнице, просторно и временски као и чиниоце који функционишу у продавници како би се остварио циљ зашто је и основана.

Да себе дефинише у простору и времену продавнице у којој обавља праксу.

 3. Класична продавница

Ученик/ица ће бити способан/на да:

 Допуни и прошири своја сазнања која је стекао/ла током рада у претходној години учења. 

 Схвати и прихвати значај технике непосредне продаје робе, фазе и сам чин купопродаје  робе.

 Прихвати чињенице да дочек и пријем потрошача, разговор и приказ робе је од битног значаја за овај организациони облик продаје робе

  4.Самоуслуга

Ученик/ица ће бити способан/на да:

 Самостално обавља све задатке који се пред њега/њу поставе у овом облику продаје робе уз дужан надзор задуженог професора/ице.
 Обављањем ових послова дефинитивно   схвати улогу и задатке продавца/продавачице  у овом облику продаје.

У одредјеним ситуацијама (отуђивање робе) реагује на одговарајући начин како би се избегле нежељене сцене  и уједно сагледа значај  неприметног посматрања и контролисања купаца. 


	
1.Да ученике/ице иницирају на посматрање продавнице као сложеног система и подстакну на активности које ће омогућити ученику да се осјети као дио тог система.
Да ученике/ице усмјери на запажање основних карактеристика продавнице у којој обавља праксу  и да посетама другим продавницама које се налазе у окружењу и биљешкама које они сматрају битним схвате, а потом и опишу положај "своје" продавнице у односу на оне које су посетили.
2. Стављањем тежишта на стечено теоријско знање и примјеном тог знања кроз праткичан рад помогне ученику/ици да схвати продавницу као један сложен, отворен систем који функционише у у простору и времену.

  Да својим активним учешћем у активностима које се дешавају у продавници помогне ученику/ици да постане свестан себе, своје личности и улоге која му је намењена у процесу продаје робе.

3. Ангажовањем ученика/ица на радним мјестима у оквиру оваквог облика продаје скрене посебну пажњу на значај личности продавца/продавачице, његовог/њеног професионалног опредељења, знања и вјештина за успјешну продају робе у оваквом организационом облику продаје робе. 

4. Подјелом конкретних задатака треба да обезбједи да сваки ученик/ица буде актер најважнијих  послова који чине основне фазе рада у продајном објекту  овог облика продаје.

 Упути ученике/ице у начин и поступке када дође до непредвиђених околности којих у овом облику продаје може доћи веома често и лако.


	Интеграција

	
Модул се интегрише у конкретан продајни објекат.

Модул се интегрише у предмете стручно-теоријске наставе.



	Извори

	Неопхода средства и извори су:

Продајни објекат - продавница

Стручно особље продавнице

Наставник/ица практичне наставе

Стручно-теоријска литература предвиђена настав ним планом и програмом.
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