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	Сврха 

	Садржаји који се изучавају у модулу омогућавају да ученици стекну  знања и вјештине из области  начина плаћања у трговини и једног од облика  промоције којима трговина прибјегава - сајмовима.

	Специјални захтјеви / предуслови

	Активно учествовање у раду уз навођење примјера

По могућности приступ интернету, часописима и трговинским билтенима

Примјерима  и одговарајућим упитницима које ученици попуњавају, сагледати значај учествовања на сајмовима, начинима припреме, реализације и учешћа

	Циљеви

	Овај модул оспособљава ученике да:

· упознају  основне појмове везане за начине плаћања које савремена трговина захтијева и користи, 

· стекну представу о електронском платном промету,
· развију интересовање за учешће на сајмовима,

· препознавају значај учешћа на сајмовима,

· схвате поступак припреме за сајам,

· сагледају и анализирају резултате који су остварени учешћем на сајму,

· развијају самопоуздање и креативност, 

· развијају осјећај за рад у групи – тиму,
· континуирано раде на проширивању постојећих знања и вјештин

	Теме 

	1. Плаћања у савременој трговини

2. Основне карактеристике и претпоставке учешћа на сајмовима

3. Продајни разговор на релацији продавац – купац

1. Реализација и анализа учешћа на сајмовима


	Тема 
	Исходи учења
	Смјернице за наставнике

	
	Знања 
	Вјештине 
	Личне компетенције
	

	
	Ученик је способан да:
	

	1. Плаћање у савременој трговини

	- дефинише начине плаћања у савременој трговини,

-препозна основне карактеристике начина плаћања у савременој трговини, 

- објасни

карактеристике и начине плаћања поузећем,

-објасни безготовинско плаћање, 

-описује електронски платни промет (електронско банкарство и платне картице).
	- употребљава различите начине коришћења појединих инструмената плаћања, 

-анализира употребу појединих начина плаћања,

-тумачи предности и недостатке појединих облика плаћања,

-уз помоћ видео записа тумачи употребу картице као средства плаћања.

	-самостално користи стечена знања из овог предмета и предмета које изучава у оквиру струке,
-узима  учешће у дискусијама и наводи адекватне примјере, 

-у пару са другим учеником демонстрира способност сналажења и повезивања теоретских поставки и практичног знања,
-одговорно и савјесно и на разумљив начин излаже чињенице,
 -показује вјештину прилагођавања промјенама у окружењу,
-учествује у тимском раду.

	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са електронским платним платним прометом,

-омогућити ученицима да на интернету пронађу примјере платних картица, обраде их и презентују осталим ученицима,

-указати на предности и недостатке појединих облика плаћања.

	2. Основне карактеристике и претпоставке  учешћа на сајмовима
	- дефинише појам и значај сајмова за привреду једне државе,

-кроз конкретне примјере објасни значај припреме за учешће на сајмовима, од планирања до анализе резултата,

- активно учествује у припреми сајма, појединачно и као дио тима.
	- уочи значај тимског рада и обавезе сваког појединца да се укључи у рад групе и постигне што бољи успјех,

- активним радом допринесе спремању материјала за сајам и излагању на импровизованом и стварном штанду, 

-тумачи предности и недостатке појединих облика плаћања

.
	
	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са сајмовима, начину припреме и реализације,

-омогућити ученицима да као посматрачи учествују на правом сајму који се организује у школи или у  непосредном окружењу,

-организовати и виртуелан сајам с акцентом на припреми материјала и опремању штанда. 



	3. Продајни разговор на релацији купац - продавац
	- дефинише појам продавца и купца,

- објасни значај продајног разговора  на релацији продавац – купац, 

-препознаје различите моделе реализације ових разговора, 

- наведе значај појединих модела разговора који могу резултирати закључењем уговора – посла.

	- процјењује  значај способности  и вјештине продавца,

-води продајни разговор од почетка до краја,

-анализира предности и недостатке појединих модела разговора,

-препозна значај добрих међуљудских односа.
	
	Наставник ће:

 -ученицима објаснити значај продајног разговора,

-омогућити реализацију  продајних разговора на релацији продавац – купац, 

- припремити и користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити разлику између доброг и лошег продавца према начину вођења продајног разговора.

- ученицима уз помоћ илустрација и видео записа демонстрирати различите приступе купцу.



	4. Реализација и анализа учешћа на сајмовима

	објасни појам и значај сајмова 

-наведе битне услове који су неопходни за учешће на сајму,

- наведе припремне послове,

- препозна значај и улогу сајма у остваривању дјелатности.

	изврши анализу комплетног ангажовања на овом послу,
-анализира припрему и реализацију сајма,

- сагледа значај и могућности које се пружају након завршетка сајма 

-процијени да ли је постављени циљ реализован.


	
	Наставник ће:

- -упутити ученике да након сајма обаве све активности које слиједе, 

- заједно са ученицима извршити анализу успјешности учешћа на истом.

	Интеграција

	Модул се интегрише у конкретно трговинско предузеће.
Модул се повезује да другим стручно-теоријским предметима везаним за занимање. 

Стечена знања из овог модула послужиће као полазна основа за обављање практичне наставе.

	Извори

	Извори које наставник може користити у раду су:

· стручно-теоријска литература: важећи уџбеник допуњен другом литературом,
· проучавање интернет презентација и литературе која се може пронаћи,
· знања стручних наставника који су предметни професори,
· конкретна трговинска предузећа,
· часописи, илустрације, фотографије и обрасци.


	Оцјењивање

	  О начину извођења и реализације модула ученици треба да буду упознати на почетку реализације модула.
  Објашњавају се услови и критеријуми оцјењивања и праћења, креативности и самосталности у изношењу примјера, усвојених стручних знања, активностима

  у току извођења наставе.

  Пожељни су индивидуални радови  (презентације), кратке писмене провјере (као метод праћења  - усвајања теоријских знања, и теста на крају модула или на 

  полугодишта (два модула).

  Лична креативности и залагање треба додатно наградити.

      

	Наставници који су учествовали у изради модула: Милена Чучак



