	Струка (назив):      Економија, право и трговина

	Занимање (назив):              ТРГОВАЧКИ ТЕХНИЧАР
	

	Предмет (назив):   ЕКОНОМИКА  ТРГОВИНЕ
	

	Опис (предмета):    Стручни предмет
	

	Модул (наслов):       ОСНОВНИ ПОЈМОВИ ИЗ ЕКОНОМИЈЕ

	

	Датум: август, 2020. године
	
	Шифра:
	 
	Редни број:    01
	

	Сврха 

	 Стицање основних знања и вјештина из области економике трговине која су им неопходна за стицање нових знања и њихове примјене у пракси.

	Специјални захтјеви / Предуслови

	Активно учествовање у раду уз навођење примјера
Приступ интернету и библиотеци са специјалном литературом из дате области

	Циљеви

	              Овај модул оспособљава ученике да:

· упознају  основне појмове везане за економију и економска збивања у привреди,
· разумију дјеловање економских закона у привреди као цјелини,
· схвате и сагледају  мјесто трговине у привреди,
· стекну представу о развоју трговине посматране кроз временски оквир,
· развију интересовање за усавршавање у области економике трговине,

· препознају значај тимског рада,

· развијају самопоуздање и креативност,
· континуирано раде на проширивању постојећих знања и вјештина



	Теме 

	1. Основни појмови из економије
2. Основне категорије робне привреде

3. Репродукција

4. Трговина


	Тема 
	Исходи учења
	Смјернице за наставнике

	
	Знања 
	Вјештине 
	Личне компетенције
	

	
	Ученик је способан да:
	

	1. Основни појмови робне привреде
	- дефинише значења појмова економија, макроекономија, микроекономија, економика, економика трговине и трговина као привредна дјелатност,
-препознаје и објасни све наведене појмове.

	-разликује основне појмове и значење стручних термина који се излажу,
-анализира значење 

датих појмова и њихову међусобну повезаност.
	-одговорно анализира значај и улогу економије и трговине у савременом пословном окружењу,
-узимајући  учешће у дискусијама и навођењем адекватних примјера као и практичним примјерима из окружења, показају колико је савладао и разумио конкретно стање и окружење у којем борави,
-показује вјештину прилагођавања промјенама у окружењу,
-учествује у тимском раду.

	Наставник ће:
-ученицима објаснити основне појмове из области  економије и економике трговине,
-практичним примјерима, описима и  заједничким радом приближити  ученицима значења основних појмова из економије и економике трговине, како би  они у наредном периоду могли лако да препознају значења појмова који се користе у свакодневној комуникацији у окружењу. 

	2. Основе робне   
привреде
	-препозна и објасни основне појмове који карактеришу привреду уопште,
- дефинише појам привреде и привређивања, предузећа, врсте предузећа и факторе пословања уз навођење конкретних примјера из окружења.
	-разликује значај   основних облика привређивања,
- анализира значај привреде за развој људског друштва,
- анализира конкретно предузеће  и тако дође до карактеристика истог.
	
	Наставник ће:
-ученицима објаснити појам привреде и привређивања,
-ученицима појаснити начин функционисања привреде и њених дјелатности,  начин  настанка савременог економског система, појам, подјелу  и елементе предузећа, 
- практичним примјерима и описима приближити  ученицима значења основних појмова из економије и економике трговине.

	3. Репродукција
	- препозна и разликује појам новца и капитала,
-објасни суштину продукције и репродукције,
- наведе значај развоја производних снага и односа  и сагледа услове који су неопходни за настанак и развој робне привреде,
-објасни дијелове процеса репродукције: производња, расподјела, размјена и потрошња.
	- уочава значај продукције и репродукције у савременом друштву,
-анализира развој производних односа  кроз историју људског друштва,
-процјењује значај улагања и њихову трансформацију у резултате, 
-анализира неопходност непрекидног обнављања продукције.

	
	Наставник ће:
   -ученицима објаснити појам продукције и 

    репродукције, улагања и резултата,
 -дефинисати појмове у вези са продукцијом 

  и репродукцијом,   
 -навођењем конкретних примјера 

     дискутовати на дату тему,
 -посебно истицати значај производних снага и односа који владају у друштву и мотивасати ученике да на примјерима држава у свијету  анализирају производне односе
   -користити разне врсте паноа и презентација 
  за реализацију наведеног садржаја.


	4.Трговина
	-објасни појам трговине,
- дефинише појам трговине,
-објасни појам робе и њених основних својстава,
- наведе опште функције трговине,
-препозна облике и начин продаје.
	-примјењује основне појмове и  стручне термине из области трговине,
- анализира задатке, елементе и облике трговине.

	
	Наставник ће:
-ученицима објаснити основне појмове из
 области трговине,
 -припремити и користити разне врсте презентација помоћу којих ће ученицима објаснити задатке, елементе и облике трговине,
- кроз конкретне примјере и описе ученицима приближити улогу и значај трговине  и функција које из ње произилазе.

	Интеграција

	Модул се повезује са другим стручним  предметима везаним за занимање. 



	Извори

	      Уџбеник одобрен од стране Министарства просвјете и културе Републике Српске;

    Друга стручна и теоријска литература


	Оцјењивање

	  Оцјењивање се врши у  складу са Законом о средњем образовању и васпитању и Правилником о оцјењивању ученика у настави и полагању испита у средњој школи. О техникама и критеријима оцјењивања ученике треба упознати на почетку изучавања модула.  

	


	Струка (назив):      Економија, право и трговина

	Занимање (назив):              ТРГОВАЧКИ ТЕХНИЧАР
	

	Предмет (назив):   ЕКОНОМИКА  ТРГОВИНЕ
	

	Опис (предмета):    Стручни предмет
	

	Модул (наслов):       ТРГОВИНА И ТРЖИШТЕ

	

	Датум: август, 2020.године
	
	Шифра:
	 
	Редни број:    02
	

	Сврха 

	Садржаји који се изучавају у модулу омогућавају да ученици стекну основна знања и вјештина из области организације и функционисања трговине.

	Специјални захтјеви / предуслови

	Основна знања о трговини  и тржишту

По могућности приступ интернету, часописима и трговинским билтенима

Активно учествовање у раду уз навођење примјера

	Циљеви

	Овај модул оспособљава ученике да:

· упознају  основне карактеристике трговине као дјелатности,

· разумију значај развијености трговине једне земље,

· схвате и сагледају  мјесто трговине у привреди,

· препознају основне каратеристика везане за начин организације трговинске дјелатности,

· упознају специфичности појединих облика тржишних институција,

· развију интересовање за усавршавање у области економике трговине,

· препознају значај тимског рада,

· развијају самопоуздање и креативност,

· континуирано раде на проширивању постојећих знања и вјештина.


	Теме 

	5. Основна подјела и структура трговине

6. Трговина и трговинска мрежа на мало

7. Трговина и трговинска мрежа на велико

8. Тржиште и трговина


	Тема 
	Исходи учења
	Смјернице за наставнике

	
	Знања 
	Вјештине 
	Личне компетенције
	

	
	Ученик је способан да:
	

	1. Основна подјела и структура трговине 
	- дефинише појам и  значај трговине,

-изврши подјелу трговине и трговинских предузећа према одређеним критеријумима,

- уочи и препозна основне карактеристике спољне и унутрашње трговине,

-разликује трговину на мало и трговину на велико,

-објасни  мјесто и улогу трговине у савременом окружењу.
	-уочава значај и облике трговине,

- утврди елементе и организацију трговине,

- анализира улогу трговине у привреди једне државе,

-самостално излаже теоријска сазнања везана за подјелу и структуру трговине на бази конкретних примјера. 
	- одговорно и савјесно анализира значај трговине,

-узима учешће у дискусијама и наводи адектватне примјере,

- покаже на практичним примјерима из окружења колико је савладао и разумио конкретно стање и окружење у коме борави,

- наведе примјере трговина на мало и анализом дјелатности истих допринесе успјешном спајању теорије и прaксе, 

- показује вјештину прилагођавања промјенама у окружењу,

-показује спремност за тимски рад,

- испољава комуникативност, љубазност, креативност и флексибилност, 

- испољава позитиван однос према професионало- етичким нормама и вриједностима,

- испољи позитиван однос према купцима


	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са подјелом и структуром трговине,

-користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити значење и улогу трговине

-практичним примјерима ученицима показати значај и мјесто трговине у савременом окружењу,

-у складу са Законом о трговини  Републике Српске ученицима објаснити права и обавезе који  проистичу из датог закона.

	2. Трговина и трговинска мрежа на мало
	- дефинише трговину на мало као један од облика трговине,

-препознаје основне карактеристике и организацију трговине на мало,

- наброји подручја дјеловања трговине на мало,

-објасни разлику између појединих облика трговине, 

-препозна организационе облике и карактеристике трговине на мало, 
	- објасни значај  и положај трговине на мало у нашем окружењу, 

-анализира улогу трговине на мало у робном промету,

-наведе примјер трговине на мало

у блиском окружењу 

-анализира правце развоја трговине на мало.
	
	Наставник ће:

- ученицима објаснити основне појмове у вези са трговином и трговинском мрежом на мало,

- ученицима приближити процес робног промета од произвођача до потрошача,

- ученицима указати на значај трговине на мало као и неопходност континуираног праћења жеља и потреба купаца,

- својим личним ангажовањем обрадити овај дио градива путем рада у групама или групним презентацијама уз обавезно навођење конкретних примјера. 



	3. Трговина и трговинска мрежа на велико
	- дефинише трговину на велико као један од облика трговине,

-препозна основне карактеристике и организацију трговине на велико,

-препозна битне услове за њено функционисање,

  -наброји подручја дјеловања трговине на велико,

- објасни неопхност непрекидног истраживања тржишта и праћења потреба и жеља купаца,

-наброји 

организационе облике и карактеристике трговине на велико, 

- анализира правце развоја трговине на велико.
	- тумачи послове везане за трговину на велико,

-анализира улогу трговине на велико у робном промету,

- уочи разлику између трговине на мало и трговине на велико,

-кроз властито расуђивање и анализу трговине на велико  препозна њен значај у савременом свијету
	
	Наставник ће:

- ученицима објаснити основне појмове у вези са трговином и трговинском мрежом на велико,

- ученицима приближити процес робног промета од произвођача до потрошача преко трговине на велико као и неопходност континуираног праћења жеља и потреба купаца,

- својим личним ангажовањем обрадити овај дио градива путем рада у групама или групним презентацијама уз обавезно навођење конкретних примјера, 

- припремити и користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити значење и улогу трговине на велико,

- ученицима уз помоћ илустрација и видео записа објаснити улогу, значај и разлике између појединих трговинских мрежа у окружењу.



	4.Тржиште и трговина
	- дефинише  тржиште и трговину, 

-наведе основне  врсте и елементе тржишта,

- објасни повезаност трговине и тржишта,

-препозна  тржишне законитости, 

-сагледа однос трговине у односу на комплетно окружење.


	-анализира значај 

тржишта и трговине за привреду једне државе,

- тумачи разлике између појединих врста тржишта,

-употребљава терминологију везану за тржиште,

- анализира како однос понуде и потражње утиче на тржиште,

- анализира улогу трговинских посредника и организационих облика тржишних институција који нису увијек приступачни и видљиви. 
	
	Наставник ће:

  - ученицима објаснити основне појмове у вези са тржиштем и трговином, 

  - ученицима приближити начин функционисања трговине и тржишта, 

  - обрадити овај дио градива путем рада у групама или групним презентацијама уз обавезно навођење конкретних примјера, 

  - припремити и користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити значење и улогу трговине и тржишта,

  - ученицима уз помоћ илустрација и видео записа објаснити улогу, значај и разлике између појединих облика трговине и тржишта,

   - уз помоћ конкретних примјера мотивисати ученике да препознају и опишу карактеристике трговине и тржишта.



	Интеграција

	Модул се повезује да другим стручно-теоријским предметима везаним за занимање. 



	Извори

	Уџбеник одобрен од стране Министарства просвјете и културе Републике Српске;

 Друга стручна и теоријска литература;



	Оцјењивање

	Оцјењивање се врши у  складу са Законом о средњем образовању и васпитању и Правилником о оцјењивању ученика у настави и полагању испита у средњој школи. О техникама и критеријима оцјењивања ученике треба упознати на почетку изучавања модула.

	


	Струка (назив):      Економија, право и трговина

	Занимање (назив):              ТРГОВАЧКИ ТЕХНИЧАР
	

	Предмет (назив):   ЕКОНОМИКА  ТРГОВИНЕ
	

	Опис (предмета):    Стручни предмет
	

	Модул (наслов):       РОБНИ ПРОМЕТ И УСЛУГЕ

	

	Датум:
	август, 2020. године
	Шифра:
	 
	Редни број:    03
	

	Сврха 

	Садржаји који се изучавају у модулу омогућавају да ученици стекну основна знања и вјештина у вези са специфичностима пословања и облицима функционисања трговине. 

	Специјални захтјеви / предуслови

	Основна знања о промету роба и услуга

Активно учествовање у раду уз навођење примјера 

По могућности приступ интернету, часописима и трговинским билтенима

	Циљеви

	Овај модул оспособљава ученике да:

· упознају  основне карактеристике финансијских институција, појмове пословања у економији и економици трговине,

· разумију значај инвестиција и начин инвестирања са посебним освртом на трговинску дјелатност,

· схвате и сагледају  начин  тока вриједности у трговини кроз анализу трошкова и резултата пословања,

· упознају могућности развоја трговинске дјелатности у наредном периоду, 

· упознају специфичности појединих облика тржишних институција,

· развију интересовање за усавршавање у области економике трговине,

· препознају значај тимског рада,

· развијају самопоуздање и креативност,

· континуирано раде на проширивању постојећих знања и вјештина

	Теме 

	1. Финансијске институције

2. Алати у трговинском пословању

3. Трошкови и резултати пословања

4. Техничко- технолошки развој у области промета.


	Тема 
	Исходи учења
	Смјернице за наставнике

	
	Знања 
	Вјештине 
	Личне компетенције
	

	
	Ученик је способан да:
	

	1. Финансијске институције
	-дефинише појам финансијских институција,

-објасни  појмове друштвеног бруто производа, друштвеног производа и националног дохотка, појам инвестиција и финансирања,

- наведе задатке финансијских институција. 

-објасни  потребу инвестирања.
	-препозна значење стручних термина који се излажу,

-самостално излаже на бази конкретних примјера теоријских сазнања везаних за настанак и расподјелу новостворене вриједности, 

- анализира обим, структуру и ефикасност инвестиција,


	- одговорно и савјесно анализира улогу финансијских институција у савременом окружењу,

-учествује у дискусијама и наводи адектватне примјере

- покаже на практичним примјерима из окружења колико је савладао и разумио конкретно стање и окружење у којем борави;

- наведе примјере финансијских институција у окружењу, 

- показује вјештину прилагођавања промјенама у окружењу,

-показује спремност за тимски рад,

- испољава комуникативност, љубазност, креативност и флексибилност, 

- испољава позитиван однос према професионало- етичким нормама и вриједностима.


	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са финансијским институцијама,

-користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити значење и улогу финансијских институција,

-практичним примјерима ученицима показати значај и мјесто финансијских институција савременом окружењу,

- ученицима набројати финансијске институције које постоје у непосредном окружењу.

	2. Алати у трговинском пословању
	- дефинише појам алата у трговинском пословања
-препозна значај кредитирања, лизинга и факторинга 

- наведе основне карактеристике ових трговинских алата
	-разликује значење стручних термина који се излажу,

- анализира облике алата у трговинском пословању,

- уочи  потребу инвестирања у ситуацијама када се сусретне са оваквим облицима пословања у трговини,

- адекватно обави разговор и упути 

потенцијалног купца на даље радње.
	
	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са алатима у трговинском пословању,

-користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити значење и улогу појединих алата у трговинском пословању,

-практичним примјерима ученицима показати начин функционисања сваког појединачног алата као и његове карактеристике.



	3. Трошкови и резултати
	- дефинише појам трошкова и резултата,
-наброји  врсте трошкова пословања у трговини,

-наведе трошкове по врстама и њихове карактеристике,

-објасни значај минимизирања трошкова и максимизирања резултата пословања као основног економског принципа,

-презентује начин формирања цијене уз помоћ калкулације трошкова.
	- анализира значај трошкова на пословање, 

-тумачи улогу трошкова у формирању цијена,

- објасни зависност резултата пословања од трошкова.


	
	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са формирањем набавне цијене робе,

- указати  на конкретним примјерима на карактеристике појединих трошкова и њиховог понашања у трговинском пословању,

-објаснити предности попуста и значај њихове примјене,

-користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити значење и улогу појединих врста трошкова и њиховог утицаја на резултат пословања.



	4.Техничко- технолошки развој у области промета
	- дефинише појам техничко- технолошког развоја у области промета,
-наведе значај и улогу техничко- технолошког развоја у области промета,

- наведе карактеристике различитих облика продаје робе у робним кућама, самоуслугама, самоизборима и трговинским центрима,

-препознаје појам услуге, њихових карактеристика и специфичности у савременим условима.
	- утврди облик продаје у датом објекту у зависности од облика организације и начина продаје робе,

-сагледа  значај услуживања купаца и употријеби стечена знања из области услуга као полазну основу за успјешну реализацију купопродајног односа,

- тумачи разлике  између класичног и савременог промета које су настале усљед техничко- технолошког развоја. 
	
	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са техничко- технолошким развојем,

-користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити значење и улогу техничко- технолошког развоја у области промета,

-практичним примјерима ученицима показати значај и улогу техничко- технолошког развоја у организацији пословања,

- ученицима набројати облике продаје робе у основним цртама,

- ученицима указати на значај  услуге и комуникацију која омогућава реализацију услуга.

	Интеграција

	Модул се повезује са модулима других стручних предметима.

	Извори

	  Уџбеник одобрен од стране Министарства просвјете и културе Републике Српске;

   Друга стручна и теоријска литература;



	Оцјењивање

	Оцјењивање се врши у  складу са Законом о средњем образовању и васпитању и Правилником о оцјењивању ученика у настави и полагању испита у средњој школи. О техникама и критеријима оцјењивања ученике треба упознати на почетку изучавања модула.
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	Сврха 

	Садржаји који се изучавају у модулу омогућавају да ученици стекну основна знања и вјештина из области  начина плаћања у трговини и једног од облика  промоције којима трговина прибјегава - сајмова. 

	Специјални захтјеви / предуслови

	Активно учествовање у раду уз навођење примјера

По могућности приступ интернету, часописима и трговинским билтенима

Примјерима  и оговарајућим упитницима које ученици попуњавају, сагледати значај учествовања на сајмовима, начинима припреме, реализације и учешћа

	Циљеви

	Овај модул оспособљава ученике да:

· упознају  основне појмове везане за начине плаћања које савремена трговина захтијева и користи, 

· стекну представу о електронском платном промету,
· развију интересовање за учешће на сајмовима,

· препознавају значај учешћа на сајмовима,

· схвате поступак припреме за сајам,

· сагледају и анализирају резултате који су остварени учешћем на сајму,

· развијају самопоуздање и креативност, 

· развијају осјећај за рад у групи – тиму,
· континуирано раде на проширивању постојећих знања и вјештина.


	Теме 

	1. Плаћања у савременој трговини

2. Основне карактеристике и претпоставке учешћа на сајмовима

3. Продајни разговор на релацији продавац – купац

4. Реализација и анализа учешћа на сајмовима

	Тема 
	Исходи учења
	Смјернице за наставнике

	
	Знања 
	Вјештине 
	Личне компетенције
	

	
	Ученик је способан да:
	

	1.Плаћања у савременој трговини
	- дефинише начине плаћања у савременој трговини,

-препозна основне карактеристике начина плаћања у савременој трговини, 

- објасни

карактеристике и начине плаћања поузећем,

-објасни безготовинско плаћање, 

-описује електронски платни промет (електронско банкарство и платне картице).
	-употребљава различите начине коришћења појединих инструмената плаћања, 

-анализира употребу појединих начина плаћања,

-тумачи предности и недостатке појединих облика плаћања,

-уз помоћ видео записа тумачи употребу картице као средства плаћања.
	-самостално користи савремене алате у платном промету, 
-узима  учешће у дискусијама и наводи адекватне примјера, 

-у пару са другим учеником демонстрира разговор са потенцијалним купцима, 

-одговорно и савјесно приступа припреми за учешће на сајму,
-показује вјештину прилагођавања промјенама у окружењу,

-учествује у тимском раду.

 
	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са електронским платним платним прометом,

-омогућити ученицима да на интернету пронађу примјере платних картица, обраде их и презентују осталим ученицима,

-указати на предности и недостатке појединих облика плаћања. 

	2.Основне карактеристике и претпоставке учешћа на сајмовима
	- дефинише појам и значај сајмова за привреду једне државе,

-кроз конкретне примјере објасни значај припреме за учешће на сајмовима, од планирања до анализе резултата,

-активно учествује у припреми сајма, појединачно и као дио тима.
	-уочи значај тимског рада и обавезе сваког појединца да се укључи у рад групе и постигне што бољи успјех,

- активним радом допринесе спремању материјала за сајам и излагању на импровизованом и стварном штанду, 

-тумачи предности и недостатке појединих облика плаћања
	
	Наставник ће:

-ученицима објаснити основне појмове у вези са сајмовима, начину припреме и реализације,

-омогућити ученицима да као посматрачи учествују на правом сајму који се организује у школи или у  непосредном окружењу,

-организовати и виртуелан сајам с акцентом на припреми материјала и опремању штанда. 



	3.Продајни разговор на релацији продавац - купац
	- дефинише појам продавца и купца,

- објасни значај продајног разговора  на релацији продавац – купац, 

-препознаје различите моделе реализације ових разговора, 

- наведе значај појединих модела разговора који могу резултирати закључењем уговора – посла.
	-процјењује  значај способности  и вјештине продавца,

-води продајни разговор од почетка до краја,

-анализира предности и недостатке појединих модела разговора,

-препозна значај добрих међуљудских односа.
	
	Наставник ће:

-ученицима објаснити значај продајног разговора,

-омогућити реализацију  продајних разговора на релацији продавац – купац, 

- припремити и користити презентације помоћу којих ће ученицима објаснити разлику између доброг и лошег продавца према начину вођења продајног разговора.

- ученицима уз помоћ илустрација и видео записа демонстрирати различите приступе купцу.

 

	4.Реализација и анализа сајмова
	-објасни појам и значај сајмова 

-наведе битне услове који су неопходни за учешће на сајму,

- наведе припремне послове,

- препозна значај и улогу сајма у остваривању дјелатности,

	-изврши анализу комплетног ангажовања на овом послу,
-анализира припрему и реализацију сајма,

- сагледа значај и могућности које се пружају након завршетка сајма 

-процијени да ли је постављени циљ реализован


	
	Наставник ће:

-упутити ученике да након сајма обаве све активности које слиједе, 

- заједно са ученицима извршити анализу успјешности учешћа на истом.

	Интеграција

	Модул се повезује са модулима другим стручних предмета предметима.



	Извори

	Уџбеник одобрен од стране Министарства просвјете и културе Републике Српске;

 Друга стручна и теоријска литература;



	Оцјењивање

	  Оцјењивање се врши у  складу са Законом о средњем образовању и васпитању и Правилником о оцјењивању ученика у настави и полагању испита у средњој школи. О техникама и критеријима оцјењивања ученике треба упознати на почетку изучавања модула.




