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	Сврха 

	Усвајање знања о савременим облицима продаје, аранжирању и декорацији излога, планирању набавки и пословном дописивању у трговини..  

   


	Специјални захтјеви / Предуслови

	Овај модул представља  опширније  изучавање проблематике  продаје робе ,па се зато могу користити стечена знања из: трговинског пословања претходних модула, економике трговине, економије, познавање робе, практичне наставе, пословне информатике и психологије.    



	Циљеви

	



	Јединице

	
1. Савремени облици продаје

2. Аранжирање и декорација излога

3. Планирање набавке робе

4. Трговинска пословна кореспонденција  



	Резултати учења
	Смјернице за наставнике

	 

                           Јединица 1

Ученик ће бити способан да:

 - прошири већ стечена знања о савременим облицима  

   продаје,

 - анализира  улогу и значај савремених облика 

   продаје,

 - наведе карактеристике робних кућа, организација  

   рада у робној кући , 

 - схвати карактеристике, значај и заступљеност   

   смоуслужних и самоизборних продавница,

- анализира рад и заступљеност трговинских    

   центара,  продавница аутомата, покретних       продавница и  продавница бутика.

                       Јединица 2

Ученик ће бити способан да:

 - схвати значај аранжирања и декорације излога,

 - препозна опрему излога,

 - пронађе и прикаже декоративне елементе     

   (примјери), 

 - анализира и обезбиједи нека од средстава за      

   аранжирање и декорацију излога,  

 - уочи вријеме мијењања робе у излогу,

 - прави план излагања робе у излогу,  

 - уради идејну слику излога

                     Јединица 3

Ученик ће бити способан да :

 - дефинише појам, врсте и значај планирања  

   набавки

 - схвати и анализира динамику плана набавки 

 - изради план набавки роба (конкретан примјер) 

 - на основу анализе динамике плана набавки   

   изврши   приказ динамике плана набавки неких   

    роба:  

              а) сезонских роба  и

              б) роба свакодневне потрошње             

                  Јединица  4

 Ученик ће бити способан да:

 - схвати и разумије појам пословног   

   кореспондирања  у трговини ,   

 - анализира пословни бонтон,  

 - усмено комуницира са пословним партнером,

 - разликује форме пословних писама,

 - препозна елементе пословног писма,

 - попуњава и саставља пословна писма,

 - прати електронско унапређење пословног   

   дописивања  


	
  На основу већ стечених знања кроз стручне

 предмете омогућити ученицима да самостално израде реферате за поједине савремене облике продаје, да укажу и прикажу њихову заступљеност и сврху постојања на нашим просторима , користећи стручну литературу и конкретне показатеље из праксе.Подстаћи ученике на координацију свих фактора за успјешну продају. радне поступке дочека, разговора и споразумијевања симулирати у групама.

Поред теоријског предавања које поприма облике интерактивног рада , наставник ће ученицима на  примјерима из њихове средине указати на различитост аранжирања и декорације излога, развити креативне и визуелне способности

Омогућити ученицима размјену идеја кроз групни  рад.

Користећи стручну литературу и на основу аранжираних и декорисаних излога у вашем граду (добрих и лоших) израдити идејну слику излога (може и на рачунару, укојико то услови дозвољавају ). Подстаћи рад у групама као идеју водиљу у развоје осјећаја за визуелним.

Поред усменог излагања , које се своди на појашњавање основних појмова , ученике ангажовати да активно учествују у обради наставних тема користећи савремене наставне методе рада. Дијалогом успоставити везу са партнером са тржишта. Извршити приказ динамике плана набавки неких сезонских роба и на тај начин пружити могућност ученицима да самостално ( по групама) саставе план динамике одређене робе. 

Ученике ангажовати да активно учествују у обради наставне јединице , обезбиједити одговарајућу документацију , попуњавање робних докумрната уз асистенцију наставника. 

Ученике ангажовати да активно учествују у 

 састављању понуда , поруџбина робе и

 рекламације-примјери (радови ученика), са циљем приближавања пословном свијету.

Подстаћи ученике да радом у групи одаберу најповољнијег добаваљача на основу прикупљених пнуда , поруче робу , приме фактуру, провјере њену исправност и плате фактуру (обрада конкретног примјера).

 Примјена ИНТЕРНЕТА у пословном 

дописивању (прикупљање понуда , порџбина 

робе, ...)-ученички радови .  



	Интеграција

	 - модул се интегрише у практичну наставу

- модул се интегрише у предмете стручно-теоретске наставе

- модул се интегрише у конкретно трговинско подручје


	Извори

	
 - стручно-теоретска литература предвиђена наставним планом и  програмом

 - трговинска предузећа 

 - трговачка документа

 - ИНТЕРНЕТ

 - часописи 

 - каталози

 - проспекти 



	Оцјењивање

	
1, Усмена оцјена  25%

      -  континуирано праћење свих јединица модула уз вођење посебне евиденције.Користити сљедеће   

       технике оцјењивања: интервју, усмена презентација, задатак, кратки одговори на питања. Из    

       више оцјена на крају континуираног праћења из евиденције у Дневник уписати  једну оцјену. 

2. Техника по избору наставника  25%

      - предвиђене технике: писмена провјера, портфолио, тест практичних вјештина. Наставник бира  

        одговарајућу технику/технике као и јединице које ће оцијенити. У Дневник уписати једну      

        о цјену.       

3. Задаци објективног типа  - тест  50%

       - овом техником обухватити све јединице модула - у Дневник уписати једну оцјену. 



	Подкомисија која је припремила модул

	Анђелка Драгић, Славица Драча, проф.др Рајко Радовић

	Измјене модула : датум, комисија

	     

	Напомена
     


